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XTI TRADERUL CARE PIERDE CEL MAI BINE CASTIGA

Pot si fac trading in felul in care il fac datoritd modului in care
imi functioneazi mintea. Cunostintele mele de analizi tehnicd sunt
mediocre, in cel mai bun caz. Dar cunostintele despre mine insumi
sunt avantajul de care am nevoie.

Adevirati misurd a evolutiei tale ca om nu este ceea ce stii, ci
mai degrabi ceea ce faci cu ceea ce stii.

Am scris aceasti carte pentru a descrie cum m-am transformat
in traderul care sunt acum si cum am putut reduce distanta dintre
ceea ce stiam cd sunt in stare s fac si ceea ce am realizat in realitate.

INTRODUCERE

umele meu este Tom Hougaard. Am 52 de ani. Cu treizeci

de ani in urmi, am lisat in urmi Danemarca mea natali.

Voiam si fac trading pe pietele financiare si voiam si fac
acest Jucru in Londra.

Credeam ci stiu de ce am nevoie ca si devin trader. Am obti-
nut o licentd de la facultatea de economie si o diploma de master in
piata monetard, banking si finante. Credeam ci am tot ce e necesar
pentru a deveni un trader: educatia corecti, o eticd a muncii cores-
punzitoare si o pasiune pentru piete.

Greseam.

In teorie, aveam calificirile necesare pentru a naviga pe pietele
financiare. In realitate, diplomele si certificirile inseamni prea pu-
tin in lumea necrutitoare a tradingului.

Aceastd carte descrie cildtoria pe care am ficut-o ca si ajung
unde sunt in prezent. .

Unde sunt in prezent?

»

In momentul in care tastez aceste cuvinte, nu am mai iesit pe
minus de 39 de zile consecutive de trading. Administrez un canal
de trading pe Telegram unde urmiritorii mei au putut vedea cum
am cégtigat 325.000 de lire sterline doar in ultima lund: in timp
real, cu intriri in timp real, management financiar, dimensionarea
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pozitiilor si, la final, iesirea de pe pozitii. Fard decalaje. Fiard intar-
zieri. Totul ficut sub ochii lor — cu marcaje de timp.

Aceasti carte elucideazi miturile privind cerintele care trebuie
indeplinite pentru a deveni trader de acasa sau orice fel de trader, de
fapt. A fost o cilitorie pe care am inceput-o la fel ca toatd lumea — o
multime de cirti despre o multime de indicatori, tipare si rapoarte
~ pani cind am realizat ci solutia reald pentru obtinerea eluzivelor
profituri din trading era de fapt in mine insumi inci de la inceput.
Era cu adevirat ultimul loc in care m-as fi gindit sd o caut.

UN INCEPUT PROMITATOR

Dupi ce am terminat studiile, am obtinut un loc de munci la
JPMorgan Chase. Nu era o pozitie de trader, dar era destul de simi-
lard. Apoi, in 2000, am inceput sd tranzactionez de acasi i am ficut
acest lucru timp de un an si jumitate. A durat doar 18 luni pentru
cd am rimas firid bani.

M3 imprietenisem cu angajatii brokerului cu care am colabo-
rat. M-au angajat ca analist financiar. Zic ,analist”, dar, in realitate,
eram doar o marioneti mediaticd cu prestigiu exagerat. Mandatul
meu era si fac brokerajul vizibil la televiziuni si recomanddrile mele
erau faptul ci intelegeam analiza tehnica.

Am inceput si lucrez acolo in vara anului 2001. Prima interac-
tiune cu clientii a fost cind CEQ-ul m-a luat cu el la Royal Ascot,
un eveniment semnificativ in calendarul social al oamenilor bogati
si faimosi. E o cursi de cai, amestecati cu sampanie, pilirii ciudate
¢i trabucuri imense.

Doar cei mai buni si mai profitabili clienti au fost invitati la
acest eveniment VIP. Alituri de un coach pentru management care
insotea clientii prestigiosi la Ascot am fost prezentat drept noul
anahst ﬁnanc1ar ,,Intreban ] orice”, i-a indemnat CEO-ul.

INTRODUCERE 3

Unul dintre clienti m-a intrebat ce pirere am despre Marconi.
Marconi era o companie listatd in FI'SE 100', dar trecea printr-o
perioadd proasti. In precedentele 12 luni scizuse de la 1.000 pence?
la doar 450 pence.

,Crezi cil actiunile Marconi sunt ieftine?”, m-a intrebat un far-
macist din Luton.

Nu stiam pe atunci, dar rispunsul meu — precum si un altul
similar pe care I-am oferit dupi cteva luni la TV — avea si deter-
mine concedierea mea. Si chiar daci as fi stiut, nu mi-as fi schim-
bat rispunsul:

Marconi e o porcarie, domnilor. De ce urmdriti actiuni al cdror pret
a scizut? Bursa nu e ca un supermarket, unde e normal sd cumperi hartie
igienicd atunci cind e la pret redus.

Sigur, are sens si cumperi hartie igienicd la 50% din pref, dar nu are
niciun sens sd cumperi actiuni al cdror pret a scdzut cu mai mult de 50%.
Concepte precum ieftin” si ,scump” pot functiona in lumea cumpdraturilor
de weekend, dar nu pe pietele financiare.

Rispunsul meu a socat ca o glumid morbidi la o inmorméntare.
Abia ce terminasem de pronuntat verdictul cand am observat ci
seful meu ma priveste cu ochi ucigasi. Toti clientii de acolo aveau
pozitii lungi in Marconi si aveau si piarda averi, pani la urmi. Mai
tarziu in cursul aceluiasi an am fost invitat la CNBC si mi s-a cerut
s analizez graficul Marconi.

Atunci Marconi ajunsese la 32 de pence de la 1.200. $i cu toate
acestea, oamenii continuau si cumpere actiunile. Am sugerat ci, pe
baza tiparului din grafic, Marconi avea si ajungi la zero.

! FTSE 100 (Financial Times Stock Exchange 100 Index) este principaldl indice
butsier al London Stock Exchange (LSE) si reprezintd cele mai mari 100 de companii
listate pe bursa londoneza in functie de caplml;zarea de piata. Este echivalentul britanic
al indicilor precum S&P 500 (bUA) sau DAX 40 (Germania) si reflectd performanta
generald a pietei bursiere din Marea Britanie. Indicele FTSE 100 este adesea folosit ca
barometru al economiei britanice, desi multe dintre companiile incluse in el genercazi
venituri la nivel global. (n.r.)

% Pence - reprezinti unitatea de misurd a pretului actiunilor in lire sterline (GBP).
In Marea Britanie, prefurile actiunilor sunt adesea exprimate in pence (1 GBP = 100
pence). Deci, in context: 1000 pence = 10 GBP sau 450 pence = 4,5 GBP. (n.r.)



4 TRADERUIL CARE PIERDE CEL MAI BINE CASTIGA

Citeva ziare au preluat analiza si, dupi citeva zile, am fost
chemat la birourile Sporting Index. CEO-ul voia si ma intrebe
daci era posibil si sterg cumva comentariile despre Marconi de pe
Jinternetul dla”.

Marconi a ajuns la zero si mi s-a cerut si-mi giisesc alt job. Din
fericire, City Index m-a angajat in aceeasi zi in care am plecat de
la Financial Spreads. Am petrecut sapte ani in ringul de tranzacti-
onare de la City Index. In 2009 am fost disponibilizat si de atunci
am devenit trader privat.

Am petrecut ultimii 12 ani din viata perfectionindu-mi mes-
tesugul. Sunt ceea ce brokerii numesc un trader cu mize ridicate.
Mirimea medie a mizei printre traderii individuali este de aproxima-
tiv 10 lire pe punct de risc. Eu risc intre 100 si 3.500 de lire pe punct.

In zile volatile, am tranzactionat mai mult de 250 de milioane
de lire in valoare nominali. Odati am cistigat un pic peste 17.000
de lire in mai putin de sapte secunde. Altd datd, am pierdut 29.000
in opt secunde.

Acest tip de mizd ascute simturile. Da, e o viatd minunatd
atunci cind totul merge bine, dar si una foarte solicitantd atunci
cind dau necazurile peste tine.

Aceastd carte descrie cilitoria de la broker financiar somer in
februarie 2009 pani la traderul pe mize ridicate care sunt in pre-
zent. Dar nu e o carte obisnuitd de trading.

O CARTE DE TRADING CATOATE CELELALTE?

Lumea nu are nevoie de mai multe cirti de trading. Asa cd
m-am decis si nu scriu inci una. Stiu destule despre analiza tehnicd
incit sd scriu citeva cirti. Dar mai stiu si cd analiza tehnici nu te
face un trader bogat. Nu te face nici micar un trader bun.

INTRODUCERE 5

Nu aveam nicio ambitie sd scriu o carte, dar intr-o buni zi,
pe cind urmiream un documentar pe YouTube, pe monitor mi-a
apirut o reclami. Am recunoscut imediat fata.

Era un tip care participase la citeva conferinte de analizi teh-
nicd pe care le tinusem pe cind lucram ca trader la City Index in
Londra. Acum apirea intr-o reclami si promitea si dezviluie secre-
tele pietelor financiare prin cursurile sale.

Reclama sustinea cu mindrie ci acesta e cursul de care ai ne-
voie dacd vrei sd invet sd tranzactionezi ca un profesionist.

S-a intdmplat ca unul dintre prietenii mei si fi participat la
curs. Era tinut in weekenduri in niste birouri elegante din Londra.
Sala era plini ochi si aspirantii se agitau de fiecare cuvant al acestui
guru autoproclamat, care ii ghida de la un grafic la urmitorul.

Niciun fel de gindire critici nu era prezentd. Nimeni nu if punea
afirmatiile sunt semnul intrebérii. Toti au plecat din acea clidire du-
minicd seara cu gindul ¢ vor cistiga o avere pani vinerea urmitoare.

Am vizut notele de curs. Erau sute de pagini de material re-
gurgitat din manualele standard de analizi tehnici. Nu se bazau pe

niciun fel de géndire originali. Nu contineau nicio contributie in
campul analizei tehnice.

Oricine are la dispozitie o dupi-amiazi liberd poate gisi ace-
leasi materiale gratis pe internet. Mai important, mi-a spus priete-
nul meu, pe parcursul weekendului, aga-zisul guru nu a ratat nicio
ocazie de a promova tot felul de produse suplimentare, cum ar fi
sesiuni de mentoring personal sau cursurile avansate.

CEI CARE POT, FAC '

Cei care pot, fac, iar cei care nu pot, predau, spune o maxima.

Nu sunt de acord cu ea. Existd multi oameni care ,pot” si care
si ,fac”. Una nu o exclude pe cealaltd. Multi dintre cei care ,fac”
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extraordinar de bine considerd ci o parte din misiunea vietii este
s transmitd cunostintele celor din jur. Poate ci nu eram un oracol
al analizei tehnice pe cind lucram la City Index, dar stiam cu sigu-
ranti mai mult decit majoritatea clientilor. Din acest motiv, in cele
mai multe seri le ofeream lectii de analizi tehnici clientilor nostri,
precum si numerosilor clienti white label pe care-i avea City Index,
precum Barclays Bank, Hargreaves Lansdown si TD Waterhouse.

Imi place cu adevirat si imi impirtisesc cunostintele si am
ficut tot ce se putea face cu informatiile pe care le aveam. Totusi,
ce nu realizasem incd pe atunci era ci analiza tehnicd nu are ni-
ciun sens decit daci este combinati cu un antrenament al reactiilor
comportamentale.

Principala mea problemi cu toti acesti guru care predau cur-
suri de weekend revoltitor de scumpe e faptul ci se concentreazd
asupra rezultatelor. Isi promoveazi competenta utilizand stimuli
externi, cum ar fi imagini cu ei intr-un elicopter sau intr-un avion
privat, si descriu tradingul ca o profesie ugor de stipénit sau una
care ascunde un secret ce trebuie invitat, iar dupi ce vei afla acest
secret mult rivnit vei deveni propriul bancomat. Acesti guru isi vor
risca reputatia dezviluindu-si tranzactiile in timp real foarte rar, ba
chiar NICIODATA. Intotdeauna le dezviluie abia dupi ce sunt
ficute. Nu auzim niciodati nimic despre tranzactiile in pierdere.
Astfel apare iluzia ci pierderea este o simpld inconvenientd pe care
o suferi din cind in cind atunci cind tranzactionezi.

Abia atunci cind te agezi in fata ecranului intr-o dimineatd de
luni, dupi un weekend la cursul de trading excesiv de scump si piata
se migcd in fata ochilor tii, iar tu nu ai in fata graficul ,cum proce-
dez dupi aceea”, realizezi ci jocul nu e aga usor pe cit ti-a spus guru
in timpul cursului de weekend.

Am scris o carte care e antidot pentru toate mizeriile care sunt
promovate in lumea tradingului de sarlatani care se ocupa in proportie
de 99% de marketing si doar 1% de tranzactionare. Ei transmit aceste
mesaje oamenilor creduli — care, din pcate, ii cred — si nici profesorul,
nici elevul nu realizeazi ci n-au inteles decét 10% din poveste.

INTRODUCERE 7

Si mai important, am scris o carte despre toate aspectele tra-
dingului care nu sunt predate de acestia §i despre cum poti si urci
pand in varful piramidei.

In timp ce scriam aceastd carte, am vizut o reclami pentru un
curs de analizd tehnicd in tara mea natald, Danemarca. Cu doar un
an mai inainte, persoana care preda acel curs gi-a pierdut 35% din
capitalul de tranzactionare pe un cont de copy trading creat pentru
urmdritorii sdi, inainte de a inchide contul.

Aceasta e problema analizei tehnice. E foarte usor de invitat,
dar nu ar trebui si fie trimbitatd drept calea citre bogitii colosale pe
pietele financiare. Guru apar in reclame sugeréind c singurul lucru de
care ai nevoie pentru a face bani pe piatd e si inveti analizd tehnici.

Mi-as dori si fie atit de usor, dar nu este.

DACA NU ANALIZA TEHNICA, ATUNCI CE?

In Europa existd o lege care spune ci brokerii care oferd servicii
de trading persoanelor fizice trebuie si dezviluie ce procentaj din
clientii lor pierd bani.

Am ciutat jucitorii principali din industrie. Conform site-uri-
lor lor web, aproximativ 80% din clientii lor ies in pierdere.

Am sunat un broker ca si intreb cum e calculat acest numir.
Numir este recalculat trimestrial. Brokerul compari soldul contu-
rilor clientilor din trimestrul anterior si preia pur $i simplu procen-
tajul de conturi care au un sold mai mic decit il aveau cu trei luni
mai inainte.

Daci rispunsul aventurii in trading era studierea analizei teh-
nice, atunci nu ar mai exista rate de esec de 80%. In parantezi flind
spus, acel guru care i-a predat un curs de weekend prietenului meu
se intampli si fie proprietarul unei forme de brokeraj citre care tri-
mite toti participantii. Am ciutat rata de pierdere a acesteia.
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Mai mult de 80%! Deci fie clientii lui sunt niste traderi ingro-
zitori, fie el este un profesor foarte prost.

Voi salva ambele tabere declarind i pentru a deveni un trader
profitabil trebuie si ai in arsenal mult mai mult decit analizi tehnica.

De aceea am scris aceastd carte, pentru a descrie drumul pe
care l-am parcurs pentru a ajunge unde sunt in prezent. In ultimii
20 de ani am citit multe cirti de analizd tehnici si tehnici de tra-
ding. Cele mai multe dintre acestea mi s-au pdrut plictisitoare si
lipsite de valoare.

Tot ce se poate vedea in aceste carti de trading e un sir nesfarsit
de exemple de grafice perfecte. Acestea creeazi o iluzie in mintea
cititorului, care absoarbe aceste povesti pline de sine, scrise de tra-
deri care se dedici acelorasi materiale ca toti ceilalti ~ materiale care
seamini prea putin cu lumea reald a tradingului. Cititorul rimane
ignorant fatd de realitatea ringului de tranzactionare.

Desigur, existd exceptii. S-au scris cirti bune despre tehnici i
strategii, dar majoritatea sunt proaste pentru ci autorul are impresia
cd ar trebui sd prezinte doar cazuri perfecte de trading.

Astfel perpetueazi iluzia ci tradingul e o activitate usoard.
Cred ci e corect si precizidm cid, avind in vedere rata de esec de
aproximativ 80%, nimic din ce tine de trading nu e usor.

Indriznesc ci spun ci, daci analiza tehnicd, ca domeniu, ar fi
fost comparabild cu ceva precum stomatologia, vocatia ar fi inter-
zisd la o ratd de esec de 80%. Nu gisesti o ratd de esec de 80% in
rindul dentistilor.

DISCURSUL CU UN MILION DE VIZUALIZARI
PEYOUTUBE

Am fost invitat de unul dintre cei mai mari brokeri din lume
sd tin un discurs despre viata unui trader individual. Evenimentul,
care a durat citeva ore, a fost filmat. I-am dat un titlu provocator:

INTRODUCERE 9

Normalitatea nu face bani

Anul trecut, brokerul mi-a trimis un e-mail ca si-mi spuni ci
videoclipul meu a avut de cinci ori mai multe vizualiziri decét al
doilea cel mai vizualizat clip al lor si ci depésise deja un milion de
vizualiziri pe YouTube.

Acest lucru mi-a dat increderea de a continua cu proiectul cir-
tii, deoarece puteam vedea ci mesajul meu rezona cu un public care
voia s3 depiseasci invititurile conventionale din trading.

Desi aceasta nu e o carte despre tehnici de trading, nu vreau sa
dau de inteles cd te-ai putea descurca fird sd stii analizd tehnici sau
o altd formi de analizi. Intririle si iesirile tale, precum si plasarea
stop-loss-ului, trebuie si aibi o anumiti logici.

Insd nici nu vrea si spun ci analiza tehnici te poate imbogiti.
Analiza, de una singuri, nu te poate duce unde vrei si ajungi. Imi
imaginez cd vrei ca tradingul si-ti aducid un venit secundar semnifi-
cativ sau poate chiar ci ar putea fi principala ta sursi de venit.

Incerc s ardt c¢i un om normal, care prezintd tiparele de gin-
dire si trisdturile obisnuite, nu va avea nicio sansi si facd bani din
trading. Cu alte cuvinte, normalitatea nu e de ajuns.

Una dintre cele mai bune cirti scrise vreodatd despre trading
este Reminiscences of a Stock Operafar Acea carte nu contine nicio
veferinti la tehnicile de trading.

Si fim sinceri: oricare dintre noi ar putea invita si meargi pe
o sfoari suspendati la jumitate de metru deasupra piméntului. Dar
cati dintre noi ar putea s meargd pe aceeasi sfoard cand e suspen-
dati la 30 de metri Inltime?

In mod similar, putem cu totii sa tranzactionim curajos si

agresiv cAnd tranzactiondm un singur lot, dar vei putea tranzacti-
ona cu tot atita claritate si detasare emotionald 10 sau 100 de loturi?

* Reminescences of a Stock Operator (Amintirile unui jucdtor la bursd) este
un roman de Edwin Lefévre, publicat in 1923, inspirat din viata lui Jesse Liver-
more, un celebru trader pe bursa din New York la nceputul secolului XX. (n.t.)



